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Verhandeln

zu oft wir nicht warten

gleich mit den Feilschen starten
statt analysieren

die Umstadnde alle spliren

Verhandeln

Spielrdume wagen
wieviel kann ich ertragen
was eigentlich das Ziel
will ich nicht zu viel zu viel

Verhandeln

gute Atmosphére

statt ne zeitliche Leere
uns als Menschen fihlen
fiir uns’re Sache gliihen

Verhandeln

den anderen lauschen
Argumente austauschen
und wir uns nicht trennen
uns besser lernen kennen

Verhandeln

Varianten schaffen

flir Win Win Win aufraffen
mit Stolz darauf schauen
eine Zukunft aufbauen



