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Verhandeln, verhandeln, verhandeln

Geduld tGiben mit verbandeln - eben varianteln
sich hiten vor den granteln

lieber die Dinge mal wandeln

Wir missen uns als Menschen spiiren - und uns dabei vor Augen fiihren
wenn wir andere deprimieren - werden wir nur verlieren
Verhandeln ...

Vor allem sich in Geduld tiben - jeder sollte sein Bestes bieten
mag Verhandeln uns auch ermiiden - alle kdnnten so siegen

Starken vor allem die Menschlichkeit - und opfern dafiir nétige Zeit
ablenken spontan mit kleiner Freud - reden manchmal tGber Leid
Verhandeln ...

Gute Losungen durchspielen - konnen Win Win vielleicht erzielen
starken uns mit Freuden Kanilen - und sich gut dabei fiihlen
Verhandeln ...

Jetzt konnten alle doch gewinnen - menschlicher Starke besinnen
manche Wege einmal neu begingen - so kann viel uns gelingen



